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Opis szkolenia

Czy zdajesz sobie sprawe, jak kluczowy dla Twojego biznesu jest efektywny controlling
sprzedazy, zwtaszcza w obliczu dzisiejszych dynamicznych zmian w rynku? Zapraszamy na
jednodniowe szkolenie ,Controlling sprzedazy” przygotowane specjalnie dla ambitnych
finansistow, controlleréw finansowych, controlleréw sprzedazy, dyrektorow i
menedzeréw dziatu sprzedazy. Pozwoli Ci ono zrozumie¢ nowoczesne techniki
controllingu sprzedazy, ktére sg nieodzownym elementem skutecznego zarzgdzania w
dzisiejszym Swiecie biznesu.

Podczas naszego szkolenia poznasz krok po kroku praktyczne aspekty controllingu
sprzedazy. Wyjasnione bedzie, czym jest controlling sprzedazy i jakg odgrywa role w
Twojej organizacji. Zidentyfikujesz kluczowe determinanty efektywnosci sprzedazy oraz
odkryjesz techniki planowania sprzedazy ilosciowej i jakosciowej. Wskazane bedzie, jak
budzetowac koszty sprzedazy, jak mierzy¢ wyniki i wskazniki wykorzystywane w sprzedazy
oraz jak analizowa¢ marze. Przekazane zostang takze cenne wskazéwki dotyczace
udzielania informacji zwrotnej zespotom sprzedazowym.

Dzieki szkoleniu zyskasz praktyczne umiejetnosci, ktére mozna natychmiast zastosowacé w
pracy, m.in. w zakresie strategii cenowych, polityki rabatowej i zarzadzania marza.
Podczas szkolenia dowiesz sig, jak optymalnie projektowac obieg informacji zwrotnej i jak
skutecznie korzysta¢ z kokpitu menedzerskiego.

Chcesz zwiekszy¢ efektywno$¢ dziatu sprzedazy, a tym samym poprawic¢ wyniki finansowe
swojego przedsiebiorstwa? Osiggniesz to dzieki wiedzy i umiejetnosciom zdobytym na
szkoleniu ,Controlling sprzedazy”. Nie zwlekaj, zarejestruj sie juz dzisiaj, by nauczyc sie
skutecznego zarzadzania sprzedaza w firmie i mie¢ realny wptyw na jej rozwéj. Zdobgdz
przewage nad konkurencjg dzieki wdrozeniu nowoczesnych technik. Zapisz sie na
szkolenie juz teraz!

Adresaci szkolenia
Kto powinien wzig¢ udziat w tym szkoleniu?

Szkolenie &#8222;Controlling sprzedazy&#8221; jest skierowane do wszystkich oséb,
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ktére chcg zdoby¢ lub pogtebi¢ wiedze i umiejetnosci z zakresu controllingu sprzedazy.
Bedzie ono szczegolnie przydatne dla 0s6b pracujgcych w controllingu finansowym,
controllingu sprzedazy oraz w dziatach sprzedazy. Zapraszamy zaréwno osoby
poczatkujace, ktére chcg nauczyc sie podstaw, jak i doswiadczone osoby, ktére chca
poszerzy¢ swojg wiedze i dowiedziec sie o najnowszych trendach i technikach w zakresie
controllingu sprzedazy.

W szczegdblnosci szkolenie adresowane jest do 0s6b na stanowiskach:

1. Controller Sprzedazy2. Controller Finansowy3. Kierownik Dziatu Controllingu4.
Kierownik Dziatu Finansowego5. Analityk Finansowy6. Konsultant ds. Controllingu
Sprzedazy7. Analityk Danych Sprzedazowych8. Specjalista ds. Controllingu9. Dyrektor
Dziatu Sprzedazy10. Menedzer Dziatu Sprzedazy11. Specjalista ds. Sprzedazy12. Dyrektor
Finansowy (CFO)13. Dyrektor Controllingu14. i innych zwigzanych ze sprzedaza.

Dlaczego warto

Podczas szkolenia zdobedziesz umiejetnosci i wiedze, ktére pozwolg Ci na efektywne
zarzadzanie sprzedaza, zwiekszenie jej skutecznosci i poprawe wynikéw finansowych
Twojej organizacji.

Podczas szkolenia zdobedziesz nastepujgce umiejetnosci i wiedze:

1. Optymalizacja proceséw sprzedazy z uwzglednieniem jej determinantéw: Bedziesz w
stanie skutecznie analizowa¢ determinanty efektywnosci sprzedazy, co umozliwi Ci
optymalizacje proceséw sprzedazowych w Twojej organizacji.

2. Skuteczna i efektywna wspotpraca dziatu sprzedazy z controllingiem: Poznasz i
zastosujesz techniki planowania sprzedazy &#8211; bedziesz tworzy¢ zaréwno iloSciowe,
jak i jakosdciowe plany sprzedazy, co pozwoli Ci na skuteczne zarzadzanie zasobami w
dziale sprzedazy oraz efektywng wspotprace z dziatem controllingu i finanséw.

3. Poprawa wynikéw finansowych firmy: Nauczysz sie umiejetnosci skutecznego
budzetowania kosztéw sprzedazy, co pozwoli Ci na lepsze kontrolowanie kosztéw i
poprawe wynikéw finansowych Twojej organizacji.

4. Elastyczne reagowanie na wyniki sprzedazy: Nauczysz sie wykorzystywac rozne mierniki
i wskazniki w controllingu sprzedazy. Opanujesz umiejetnosc¢ skutecznej analizy wynikéw
sprzedazy, co umozliwi Ci szybka reakcje na zmiany na rynku.

5. Szybko$¢ w reagowaniu na informacje zwrotne z rynku: Poznasz zasady efektywnej
polityki cenowo-rabatowej i zarzgdzania marzg. Bedziesz skutecznie projektowac obieg
informacji zwrotnej, co pozwoli Ci na szybszg adaptacje do zmieniajgcych sie warunkéw
rynkowych.

Cele szkolenia

Celem gtéwnym szkolenia jest przekazanie uczestnikom kompleksowej wiedzy i
praktycznych umiejetnosci zwigzanych z nowoczesnymi technikami controllingu
sprzedazy. Szkolenie ma na celu utatwienie uczestnikom zrozumienia i zastosowania tych
technik w codziennej praktyce biznesowej, co pozwoli na zwiekszenie efektywnosci
sprzedazy i poprawe wynikéw finansowych ich organizacji.

Cele szczegbtowe szkolenia:

1. Zrozumienie pojecia controllingu sprzedazy, jego roli i znaczenia dla funkcjonowania
organizacji: Uczestnicy poznajg determinanty efektywnosci sprzedazy i naucza sie, jak je
analizowac i wykorzystywac w praktyce.

2. Zastosowanie controllingu sprzedazy w praktyce: Uczestnicy nauczg sie technik
planowania sprzedazy, budzetowania kosztéw sprzedazy oraz analizy wynikéw sprzedazy.
Zdobedg umiejetnosci wykorzystywania réznych miernikéw i wskaznikéw w controllingu
sprzedazy.

3. Poznanie zasad efektywnej polityki cenowo-rabatowej, zarzgdzania marzg i udzielania
informacji zwrotnej: Uczestnicy poznajg strategie cenowe, techniki analizy marzy i naucza
sie projektowac wtasciwy obieg informacji zwrotnej.
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- Pojecie controllingu w kontekscie sprzedazy, orientacja controllingu:a. Czym jest
controlling sprzedazy?b. Rola controllingu sprzedazy.

- Warunki prawidtowo funkcjonujgcego controllingu sprzedazy.

- Determinanty efektywnosci sprzedazy:a. Skutecznos¢ a efektywnos$é.b. Model filarow
dobrej sprzedazy.

- Planowanie:a. Metody planowania sprzedazy - iloSciowe oraz jakosciowe.b.
Budzetowanie kosztéw sprzedazy.c. Wyniki biznesowe, cele sprzedazy a aktywnosci
handlowe.

- Miary i wskazniki wykorzystywane w sprzedazy:a. Podstawowa analiza wynikow
sprzedazy.b. Wskazniki pozycji rynkowej firmy.c. Wskazniki realizacji celéw
sprzedazowych.d. Mierniki relacji z klientami.

- Polityka cenowo-rabatowa i zarzadzanie marza:a. Strategie cenowe.b. Pojecie marzy,
analiza marzy na r6znych poziomach pokrycia.c. Miary i wskazniki.d. Marzowos¢
klientéw.e. Polityka rabatowa i jej wptyw na rentowno$¢ sprzedazy, kaskada cenowa,
analiza pasma cenowego, Sredni poziom rabatéw.f. Elastyczno$¢ cenowa popytu.

- Udzielanie informacji zwrotnej:a. Projektowanie wtasciwego obiegu informacji
zwrotnej.b. Kokpit menedzerski.

Organizator zastrzega sobie mozliwos¢ ew. nieznacznej modyfikacji programu
szkoleniowego.

Koszt
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